
Die Realisierung des Wunschter-
mins, die Zeiteffizienz durch 

den Wegfall von Reisewegen, die opti-
male Teambildung im eigenen Unter-
nehmen und die Möglichkeit, die zu 
vermittelnden Inhalte punktgenau mit 
dem Referenten abzustimmen, sind nur 
einige der Argumente die für Inhouse-
Seminare sprechen.  

Die Mitarbeiter von Liebmarkt Weiz 
konnten das Seminar „Im Einkauf liegt 
der Gewinn“ unter der bewährten Lei-

Fachseminare ins Haus geholt!

B a u s t o f f  A u s b i l d u n g s z e n t r u m

tung von Dipl. Betrw. Günther Sprunck 
vor Ort in Weiz besuchen.

Die Seminare „Preismanagement 4.0“ 
und „Betriebswirtschaftliches Praxis-
wissen für Quereinsteiger“ konnten im 
Hause Schilowsky abgehalten werden.

Die neu, speziell für den Baustoffhan-
del konzipierten Seminare „Social Media 
im Baustoffhandel“ von Max Lammer 
und „Verkauf im Wandel der Zeit“ von 
Jürgen Eisserer, fanden in Hall i.T. bei 
der Fröschlgruppe statt.  ❙

Das ba bietet auch die Organisation und Vermittlung von Inhouse-Seminaren 

für Mitgliedsunternehmen an. Bereits im letzten Jahr wurde dieses Angebot 

sehr gut angenommen und auch in der Seminarsaison 2019/20 wurden einige 

firmeninterne Seminare gebucht. Die Vorteile dieser individuellen Mitarbeiter 

Weiterbildung liegen auf der Hand.

Informationen zur Organisation von 

firmeninternen Seminaren sind im 

Büro des Österreichischen Baustoff 

Ausbildungszentrums oder auf www.

baustoff-ausbildung.at erhältlich.
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